
                                                                                                  

Pressemitteilung:  

 

Viele Unternehmen verzichten auf Kreditverhandlungen   

 

(Hamburg, 5. Februar 2019) Nach wie vor ist der Bankkredit für den Groß-

teil der kleinen und mittleren deutschen Unternehmen (KMU) die wichtigste 

externe Finanzierungsquelle. Zu diesem Ergebnis kommt eine Zusatzbe-

fragung zum KfW-Mittelstandspanel. Während zwei Drittel der KMU für In-

vestitionen derzeit eine Kreditfinanzierung in Betracht ziehen würden, 

schließt das andere Drittel diese trotz historisch niedriger Zinsen für sich 

aus. Laut KfW gibt es dafür verschiedene Gründe: Hohe Ansprüche an 

mögliche Sicherheiten oder die Vermeidung von Schulden werden von den 

Befragten oft genannt. Gestiegene Anforderungen bei der Offenlegung von 

Geschäftszahlen und Aussagen zur Strategie sieht jeder fünfte Mittelständ-

ler als ein entscheidendes Hindernis beim Start von Kreditverhandlungen. 

Kreditinstitute haben hier im Zuge der strengeren Regularien einen höhe-

ren Informationsbedarf im Kreditvergabeprozess. Viele Unternehmen ge-

ben jedoch ungern zu viele interne Informationen heraus und sie scheuen 

den zeitlichen sowie finanziellen Aufwand der damit verbunden ist.  

Zu diesen Vorbehalten kommt das fehlende Vertrauen der Mittelständler in 

Kreditinstitute. Laut der Zusatzbefragung sind diese bei jedem zehnten Mit-

telständler vorhanden. Das durch die Auswirkungen der Finanz-und Wirt-

schaftskrise angeschlagene Vertrauensverhältnis ist nach wie vor erschüt-

tert. 

Mit alternativen Finanzierungsmodellen Unabhängigkeit erreichen 

 

Unternehmen, die aus den oben genannten Gründen keinen Kredit in An-

spruch nehmen möchten, können mit alternative Finanzierungsformen Mit-

tel generieren, um weiter zu wachsen oder Sondersituationen zu bewälti-

gen. Eine solche alternative Finanzierung − eine reine Innenfinanzierung − 

ist das Angebot „Sale & Lease Back“ der Hamburger Maturus Finance 

GmbH. Der Fokus bei Sale & Lease Back liegt auf den Objekten. Die Fi-

nanzierungsform ist demnach für alle Betriebe interessant, die über einen 

umfangreichen gebrauchten Maschinenpark verfügen, der mobil ist, wert-

haltig und beliebig einsetzbar. So lassen sich die im Maschinenpark ge-



bundenen finanziellen Mittel heben. Carl-Jan von der Goltz, Geschäftsfüh-

render Gesellschafter der Maturus Finance GmbH beschreibt das Modell 

näher: „Wir kaufen nach entsprechender Bewertung die Maschinen an und 

zahlen den Kaufpreis auf das Unternehmenskonto aus. So erhält der Be-

trieb zusätzliche Liquidität, die dann für Sonderanlässe zur Verfügung 

steht. Dazu gehören zum Beispiel Unternehmenstransaktionen, Nachfolge-

prozesse, Sanierungen oder Umstrukturierungen.“ Die Produktion kann 

währenddessen ohne Unterbrechung weitergehen, denn das Unternehmen 

least die Objekte direkt im Anschluss zurück. 

Auch eine Kombination aus klassischem Kredit und modernen Finanzie-

rungsalternativen ist denkbar. Setzen Unternehmer auf unterschiedliche 

Modelle und die Zusammenarbeit mit mehreren Geldgebern, lässt sich der 

Handlungsspielraum erhöhen und eine gewisse Unabhängigkeit gewähr-

leisten.  

 

Weitere Informationen zu Sale & Lease Back gibt es unter 

www.maturus.com.  Dort kann das  Finanzierungsmagazin „maturusaktuell“ 

mit weiteren praktischen Beispielen kostenlos heruntergeladen werden. 

 

Kurzprofil Maturus Finance GmbH 

Die Maturus Finance GmbH ist eine bankenunabhängige Finanzierungsge-

sellschaft und bietet innovative Wege in der Unternehmensfinanzierung an. 

Der Finanzdienstleister ist Ansprechpartner für mittelständische Produkti-

onsbetriebe, die im Rahmen ihrer aktuellen Finanzierungsstruktur Alternati-

ven zu bestehenden Bankverbindungen suchen und ihren unternehmeri-

schen Spielraum erweitern wollen. Finanzierungslösungen werden ab ei-

nem Volumen von 300 TEUR (Zeitwert der Maschinen) bis 15 Mio. EUR 

angeboten, in Einzelfällen auch darüber hinaus. Dies korrespondiert in der 

Regel mit Umsatzgrößen der Unternehmen von ca. 5 Mio. bis 200 Mio. 

EUR. Die Maturus Finance GmbH hat ihren Hauptsitz in Hamburg, 

Deutschland, und ist seit 2015 auch in Österreich vertreten. 
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